ESCAPARATISMO Y VISUAL
MERCHANDISING o)

EL CURSO OFRECE: Conocimientos para aprender de forma cémoda, rapida y sencilla todo lo relacionado
con el Visual Merchangising. Proporcionan un aprendizaje tedrico-practico cuya finalidad es conocer e
implantar las técnicas y estrategias apropiadas para optimizar nuestra superficie comercial.

El elevado nivel competitivo al que esta siendo sometido el sector comercial, asi como la situacion
economica actual, crea la necesidad que tanto comerciantes como profesionales aprendan a implantar
técnicas de merchandising visual y de gestion en el punto de venta, con las que conseguiran diferenciarse
de la competencia, llamando la atencién del cliente y despertando su interés hacia la compra. Ademas de
gestionar y rentabilizar al maximo la superficie de ventas.

Planificando, organizando y ejecutando la implantacion del escaparate, con ello conseguiremos transmitir
una imagen comercial personalizada que atraiga a los clientes hacia el punto de venta.

COMO APRENDEMOS: Este curso esta desarrollado de forma que a Vd. le sea sencillo, rapido y comodo
su aprendizaje.

CONTENIDO DEL CURSO

TEMAS MULTIMEDIA
1. Concepto y requisitos del escaparate MANUAL

N

Conceptos basicos de Visual e Funcién del Escaparate

e (Clases de escaparates
e Percepciony disefio
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Clases de Escaparate

El uso del color .
e Laimagen a proyectar del escaparate

Elementos Estructurales o
e Eficacia del escaparate

La imagen a proyectar del escaparate o
9 et P e Disefo e imagen del escaparate

La asimetriay la simetria del escaparate .
. comercial
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9 ¢ Elementos estructurales del escaparate
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EITout * Realizacion de bocetos de escaparates

10. Antesy después en la fruteria e Eiemplosd ial
) jemplos de escaparates comerciales
11. El Corte Inglés

e Organizacion del montaje del escaparate
12. Nike

comercial
* Objetivos del Visual Merchandising
e Disposicion Interna del Punto de Venta

* Merchandising Sensorial
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